gordios

training

IMPROVEMENT THROUGH PERMANENT CHANGE IN BEHAVIOR

Gordios Training utvecklar kompetenserna

hos de enskilda medarbetarna som tacker
verksamhetens behov och sdkerstéller en Konskamer
varaktig forandring

Vi

utformar
utvarderar den enskilde medarbetaren,
samt tar fram och genomfor skraddarsydda
utvecklingsplaner som grundar sig pa de

Foretagets
processer
Personalens

o

kompetensplattformar,

kompetenser och kompetensnivaer som
foretaget och kunderna kraver

Retail Academy

Gordios Training AB
Svetsarvdgen 15, 2tr
$-17141 Solna

Tel +46(0)857877210-
Fax +46857877010

Kontakta oss

gordi

Retail Academy - Ett kundspecifikt trdningsprogram

Programmet bestar av utvalda och skraddarsydda
traningsmoduler som I6per 6ver en langre period. Retail
Academy syftar till att ge malinriktad kompetens och
fardigheter som inférlivas i medarbetarnas dagliga
marknads- och forsaljningsarbete.

Genom gemensamt ansvar mellan Gordios Training och
kunden for uppféljning och 16pande coachning kommer
de 6nskade kompetenserna och fardigheterna tranas och
forankras i medarbetarnas fornyade arbetssatt.

OS

training

Personalens fardigheter

Foretagets verktyg

Sales Excellence

Commercial Excellence

Nils Thott

Vart traningsutbud

Samtliga trdningar anpassas i innehdll och ldngd efter

kundens 6nskemal och specifika behov.

Butiksekonomi

Butik- och
handelsforstaelse

Saljrollen &
Séljpsykologi

Séljprocessen

Grundlédggande

Category
Management

Grundlaggande kunskap och fardighet i
butikens ekonomi

Grundliggande kunskap om hur handeln
ser ut och fungerar i Norden idag och
imorgon.

Utvecklarollen som saljare, forbattra
argumentationstekniken och skapa
béttre relationer med kunderna

Skapa en battre utgangspunkt i
forsdljningsarbetet genom att behéarska
en framgangsrik saljprocess

Grundlaggande kunskap om
kategoriutveckling samt vardet det
skapar i sanningens dgonblick

Salj Grundldggande
Samtligai Grundldggande
foretaget

Saljoch Grundldggande
Marknad

Sdlj och Utvecklande
Marknad

Salj, Marknad, Utvecklande

F&U och Inkop

Forhandlings-
teknik

Praktisk kategori-
utveckling pa
butiksniva

Kategoriutveckling
pa kedjeniva

Promaotion
Management

Shopper Marketing

Ansvarig Gordios Training

Telefon: 0707-801656
E-post: nt@gordios.se

www.gordios.se

Battre forsta motparternas mal och
uppna féretagets mal vid varje
forhandling

Effektivt saljarbete med fokus pa
forsaljningsdrivande insatser i samarbete
med butikerna

Skapa lonsam tillvaxt genom utokat
kategoriansvar i samarbete med
kedjorna

Planera, genomfara och fdlja upp
effektiva kampanjer savil pa kedje-som
butiksniva.

Optimering av marknadsinsatser pa
butiksniva

Exempel pa kunder

NOKIA

CONNECTING PEOPLE

valora

MetsiTissue

Saljoch Utvecklande
Marknad

Primartfaltsali  Utvecklande
Saljoch Utvecklande
Marknad

Saljoch Specialiserande
Marknad

Salj och Specialiserande
Marknad

s



